
Andra spelaktörer vill in på en redan reglerad spelmarknad och
detta har väckt starka känslor. Jag har alltid välkomnat konkurrens.
Gör så även i detta fall. Det räcker inte att bara vakta det man har,
man måste också bli vassare, mer slagkraftig och effektivare i alla led.
Men konkurrensen måste ske på lika villkor. ATG, vår ”spelmotor”, är
unik. Ingen kan idag erbjuda den payback till sporten somATG gör.
Hur vi sedan fördelar våra medel kan man ha olika åsikter om,men
att vi dubbelbeskattas tycker jag är högst märkligt.

Nu pågår en stor ”research” i travsverige om entrèer och frikort.
Travsverige är inte enigt utan reglerna är olika från travbana till trav-
bana. Min bestämda åsikt är fortfarande att vi skall ta betalt för vår
produkt, fri entrè excisterar inte (jag exkluderar lunchtravet tillsvi-
dare). Dock kan vi differentiera våra dagar. Kanske 40 kr för vardag-
stravet, 50 kr då vi är saxbana och 60 kr då vi arrangerarV65. Banor-

nas exklusivaV75-dag/ar
måste man få styra över
själv.Alla har vi helt
olika koncept där också
kostnaderna är olika.
Om och hur vi ska

ta betalt för travpro-
grammet känns mera osäkert. Min målsättning att
göra vårt travprogram i fyrfärg. Detta är heller inte
gratis men ett önskemål på sikt.
Inflationen med alla frikort gör att endast 20 proc.

betalar inträde, en av få nettointäkter för banorna.
Detta måste vi göra något åt! Kanske ta fram max två
former av frikort; ett exklusivt kort som gäller för alla
banor och ett som gäller för respektive hemmabana.
Avslutningsvis känns det helt rätt att STC nu styr upp

hur våra prismedel skall fördelas. Ett förstapris, med lika
förutsättningar, skall vara lika på samtliga banor.
Enighet underlättar…

Idag hälsar vi försäkringsmäklarna
Province Insurance välkomna.

“Självklar t måste vi
ta betalt fö r
vår produkt”

Enighet underlättar!

Jan Quicklund
Travbanechef


